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Wyszukiwanie
w Chat GPT -
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przewaga

Jak sprawié, zeby Twoj produkt

o B

byt polecany przez Al, zanim

& zrobi to konkurencja.
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Czesé, tu Justyna Wojsz! Ekspertka w wykorzystaniu Al w biznesie

Jesli sprzedajesz jakikolwiek produkt lub ustuge przez internet, wszystko
jedno czy to produkt fizyczny, cyfrowy, kurs, konsultacje, to ten dokument
to Twoja mapa nowej rzeczywistosci.

Bo stara mapa? Google. Pozycja w wyszukiwarce. Reklamy. SEO.
Nowa? ChatGPT. Kontekst. Opowiesé. AEO.

Bo Google sie konczy. SEO traci znaczenie.

A ChatGPT? Juz teraz poleca produkty, nie linki, nie reklamy, konkretne
rozwigzania dla konkretnych ludzi.

Twoim zadaniem nie jest by¢ ,wysoko w Google”, tylko by¢ odpowiedzig w
ChatGPT.

Pokaze Ci, co 7 konkretnych krokow, ktére mozesz zrobic¢ juz dzis, zeby
zwiekszy¢ swoje szanse na bycie tam widoczna bez umiejetnosci
technicznych, za to z brutalnie skutecznymi wskazéwkami.

To Twoja niezdrowa przewaga. Czas jg wykorzystac.

A na koncu dostaniesz méj autorski system Al, ktéory w 3 miesigce
zarobit 100.000zt na matym koncie, bez reklam i bez webinaréw.
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# ZACZNIIMY OD FAKTOW:
e ChatGPT wykonuje ponad miliard wyszukiwan tygodniowo

e W coraz wiekszej liczbie z nich rekomenduje produkty, bo ludzie
zaczynaja korzystac¢ z Chatu GPT jak z wyszukiwarki

e Nie sa to reklamy. Nie sg to sponsorowane tresci. To Al podejmuje decyzje,
co pokazac, na podstawie jak najlepszego dopasowania do uzytkownika.

e Jesli Twoj produkt tam sie pojawia — zdobywasz przewage, ktéra dla
innych jeszcze nie istnieje

Pytanie nie brzmi: “czy warto?”
Brzmi: “dlaczego Cie tam jeszcze nie ma?”

Zauwaz, ze Chat GPT wie o nas znacznie wiecej niz Google. Nie czarujmy sie, nikt
w Google nie szuka "jak odpisac¢ EX-owi, zeby mu w piety poszto", dla Google
zostawiamy: "sukienka, zeby zzieleniat z zazdrosci!", a i to coraz mniej. Dlaczego?

Bo Chat GPT stat sie juz integralng czescig naszego zycia i skoro juz z nim piszemy
o tym, jaki ten ex jest okrutny, zty i podty, to dlaczego nie mielibysmy od razu
poprosic go o wyszukanie sukienki, w ktorej niby przypadkiem nas zobaczy?

| wiasnie to zauwazyli tworcy Chatu GPT, a sam Chat zaczat polecac produkty.

6 sprawdzonych sposobdéw, zeby Chat GPT polecat Twoje produkty™

3% 1. NIE SPRZEDAWAJ PRODUKTU - SPRZEDAWAJ OPIS KONTEKSTU

ChatGPT nie jest marketplacem jak Allegro. Nie jest tez porownywarka cen. To nie
Ceneo.

To asystent, ktory rozumie, z czym sie mierzysz i powie to tak: “Stuchaj, jesli masz
problem X, to ten produkt rozwigzuje go w taki sposob.”

Jesli Twaoj opis to:
“Model K200, 3 tryby, 5 katow nachylenia, 240V”

to ChatGPT nie wie, dla kogo to jest, do czego to stuzy, w jakiej sytuacji to jest
uzyteczne.

Zamiast tego napisz:

“Mata lampka biurkowa, ktdra nie razi w oczy i miesci sie na parapecie. Idealna do
pracy wieczorem przy laptopie.”

Al rozumie uporzadkowany ludzki jezyk, nie techniczne cechy.

Twoje zadanie? Napisac¢ opis produktu tak, jakbys ttumaczyt to najlepszej
przyjaciotce.
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@ 2. FAQ, KTORE KOCHAJA CHATBOTY

Al kocha gotowe pytania i odpowiedzi, ktére moze znalez¢ na Twojej stronie.
Ale nie byle jakie. Musza to by¢ pytania, ktére brzmia jak realne, zyciowe
dylematy klienta.

Zamiast:
X ,Jakie sg wymiary produktu?”
Lepiej:
,Czy ta torebka zmiesci laptopa 13 cali i lunchbox?”
Zamiast:
X  Jak dziata?”
Lepiej:
,Czy ten mikser poradzi sobie z orzechami albo mrozonymi owocami?”

ChatGPT traktuje takie pytania jako wazne sygnaly intencji zakupowej. Jesli je
znajdzie na Twojej stronie, to zwieksza szanse, ze poleci wiasnie Ciebie,
zwiaszcza jesli uzytkownik bedzie szukat blendera, ktory poradzi sobie z
mrozonymi malinami.

3. RECENZJE. KONKRETNE
Recenzje to paliwo dla Al.
Ale sg dwa rodzaje recenzji:

1. Bezuzyteczne
,Szybka dostawa, wszystko ok.”

2. Uzyteczne
,Torba zmieécita sie jako bagaz podreczny w Ryanairze. Swietna na weekendowy
wypad.”

To drugie Al rozumie i cytuje. To drugie wptywa na decyzje, czy Twoj produkt ma
szanse byc¢ pokazany.

@ 4. CHATGPT NIE WIDZI TYLKO TWOJEJ STRONY
To, ze Twoj sklep wyglada fadnie, ma logo i SEO — nie wystarczy.
ChatGPT bierze pod uwage:

e Opinie na Reddit

e Testy na YouTube

e Pordwnania blogerow

e Wzmianki w artykutach
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o TikToki, w ktorych ktos uzywa Twojego produktu

Im czesciej jestes wspominany poza Twoja strong, tym wieksze
prawdopodobienstwo, ze Al Cie wyciagnie.

Nie masz takich wzmiankek? Zacznij je organizowac. Nie przez ,wspétprace”.
Przez konkret.

5. MYSL JAK Al: CO MA POWIEDZIEC, ZEBY TO SPRZEDAC?
To najpotezniejsza zmiana myslenia.

ChatGPT nie robi ,reklamy”.
Ono chce poméc rozwigza¢ problem uzytkownika.

Twoja rola: utatwic jej to.
Zadaj sobie pytania:
e Cotorobi?
¢ Komu to pomaga?
e W jakich sytuacjach to ma sens?
o Dlaczego ktos miatby wybrac to, a nie cos innego?

Nie potrafisz odpowiedziec? Al tez nie potrafi.

T 6.ZACZzZNII BUDOWAC SWIADOMOSC, ZE ISTNIEJESZ W CHATGPT

Zgtos Chat GPT, ze chcesz by¢ w wynikach wyszukiwania pod tym linkiem:
https://openai.com/chatgpt/search-product-discovery/

Nie czekaj, az wszyscy to ogarna.
Nie licz na SEO z 2010.

ChatGPT to nowa witryna sklepu.
Jesli Cie tam nie ma - to jakbys nie istniat.
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https://openai.com/chatgpt/search-product-discovery/

%<’ CHCESZ BYC WIDOCZNA W CHATGPT? NAJPIERW ZACZNIJ OD
MIEJSCA, GDZIE LUDZIE JUZ CIE SZUKAJA: SOCIAL MEDIA.

Budowanie widocznosci w ChatGPT to przysztosé, ale Twéj biznes
potrzebuje klientéw teraz.
A Kklienci kupuja tam, gdzie Cie widza: w social mediach.

Jesli Twoje posty nie przyciggaja klientéw albo po prostu rzadko sie
pojawiaja, nie tylko Al Cie nie widzi. Klienci tez nie.

Wiem, ze nie masz czasu na Instagram i nie chcesz by¢ social media
mManagerem swojego biznesu, a nie chcesz zatrudnia¢ dodatkowej osoby.
Probowatas pracowac z Chat GPT i zderzytas sie ze sciang, bo dostatas
betkot. Doskonale to rozumiem.

Przez wiele miesiecy sprawdzatam, co dziata na matych kontach, a potem
wyszkolitam Al, zeby robito marketing za mnie. Efekty? ™

Al Asystenci do Marketingu to system, ktory:

wygenerowat 100.000zt przychodu w 3 miesigce na koncie
z 770 obserwujacymi

X bez reklam
X bez webinaréw
X bez kampanii sprzedazowej

Co Asystenci Al zrobia dla Ciebie?

napiszg za Ciebie posty i rolki, ktére sprzedaja nawet na matym
koncie, bo wytrenowatam ich na skutecznych tresciach sprzedazowych,
ktore sg odporne na humory algorytmu,

napiszg w Twoim stylu, o Twojej ofercie, do Twoich klientéw. Juz
nigdy wiecej nie bedziesz musiata pisa¢ Chatowi GPT, kim jestes i co robisz,

przestaniesz pisa¢ prompty! Z Asystentami Al rozmawiasz tak, jak
robisz to z cztowiekiem

A wiesz, co jest najbardziej przerazajagce? Twoja konkurencja moze to
wdrozyé¢, zanim Ty skonczysz czytaé ten PDF.

Mow tak, by klienci i Al Cie zauwazyli
Sprawdz Asystentow Al i zobacz, co zrobig dla Twojej marki.

Kliknij tutaj, zeby zaczg¢ »
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https://justynawojsz.pl/offer_item/asystenci-ai-do-marketingu

